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Marken und Strategieberatung seit 2009

Liquid Ideas
& Solutions

Immer flissig — niemals sitt. Das ist das Motto von
Liquid Ideas & Solutions!




Verkaufsentwicklung

Team Beverage Convenience GmbH

. . BEVERAGE
Vertriebskanalentwicklung - 2017-2020
Fir den Kunden und spateren Arbeitgeber Etablierung des Burofachhandels als
Team Beverage Convenience GmbH Multiplikator fiir die Team Beverage
wurden zunachst Marktbeobachtungen und Convenience GmbH.

Systematisierungen durchgefiihrt. Auerdem

wurden Akquisestrategien erarbeitet. E-Commerce und E-Procurement Systeme

wurden als Verkaufschancen entfaltet.

Potenzialermittlungen gehorten ebenfalls zum Dauerhafte Kundenbeziehungen wurden
Auftragsvolumen. Preis- und etabliert und transferiert. Vertriebssysteme
Konditionsmodelle wurden entwickelt. wurden an die internen Prozesse angepasst

Das sagt der Kunde

.Mit Liquid Ideas haben wir neben umfangreichen Marktanalysen auch kreativen Input erhalten,
der uns neue Wege in der Kundenansprache und Marktbearbeitung erméglicht hat.”
- Jorn Bastian, Geschaftsflihrer, Team Beverage Convenience GmbH

Combera Agency B

Agenturgeschift - 2011-2014 COMBERA
Fiir den Agenturkunden Pepsico Fir unterschiedlichste Kunden der

Deutschland wurden diverse GroBhandler Agentur wurden Messeauftritte und

mit einem Rlckholkonzept wieder an die Industriedurchgange realisiert. Vornehmlich

Markenwelt gebunden. aus der Kategorie ,Getranke”

Global Drinks Partnership
Vertriebsaufbau - 2009-2013

Fir den Convenience Kanal wurden Es wurden in unterschiedlichen
Vertriebskonzepte entwickelt und die norddeutschen Vertriebsregionen Handels-
Netzwerkeinbindung der GetrankefachgroB- objekte temporar und permanent betreut.
handler unterstiitzt. Besonders hervorgestellt war hier die Marke

San Miguel.
Diverses
Vertriebsleistungen - 2009-2020
Auch zum Repertoire von Liquid Ideas gehdren:
Messeauftritte Vertriebsschulungen/Coachings Projektentwicklung
Verkaufsdurchgange Interimslésungen Sonstige Vertriebsservices

Mehr Informationen unter www.liquid-ideas.de 2



Produktentwicklung

House of Oliver Twist ~TEA
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Anpassung Verkaufsstrategie - 2013-2017 oriC e

Es wurden durch innovative, kooperative Ebenso wurde die Planung und Steuerung

Ansatze mit unterschiedlichen von regionalen Verkaufsaktivitaten

Absatzmittlern neue Verkaufskanale auf umgesetzt. AuBerdem wurden dauerhafte

dem deutschen Markt etabliert. Kundenbeziehungen aufgebaut.

Das sagt der Kunde

"

LLiquid Ideas’ Initiativen haben einen positiven Beitrag im restriktiven deutschen Tabakmarkt geleistet.
— Peer Dyhr, General Manager (Geschaftsfihrer), Oliver Twist

Nais Q10
Produktentwicklungsassistenz - 2012

Fir den ,Beautykanal” wurden Verkaufsstrategien
entwickelt und getestet.

Bit'n Bite Fresh Mini Tapas B.V

Entwicklung Verkaufsstrategie - 2011

Fur den israelischen Kunden ,Bit'n Bite Fresh Mini Tapas B.V“ wurde eine nationale
Verkaufsempfehlung erarbeitet. Die mediterranen, ungekihlt haltbaren Produkte
sollten direkt aus Israel in Deutschland distribuiert werden.

Vodcaine

Produktentwicklungsassistenz - 2011

Vertriebliche Entwicklung in der Top 50 Gastronomie in Deutschland.
Das Produkt wurde im laufenden Prozess mehrfach korrigiert.

Ed Hardy Energy Drink po—

Vertriebsaufbau - 2009-2010 3-F
Fur den Convenience Kanal wurden Massenstarker Totalabverkauf Uber '-(;-._‘_ﬂ'_;,:'
Vertriebskonzepte entwickelt und Discounter. -
mit hoher Nachfrage eingefuhrt. S

Mehr Informationen unter www.liquid-ideas.de



Alles auf einen Blick

Strategisch und kreativ, faktisch und simulativ
aber vor allem kommunikativ!

Strategien fur Akquise, Entwicklung und
@ Integration von Kunden aus allen Kanalen,

sowie MaBnahmen zur Effizienzsteigerung.

Markenbetreuung in Form einer Handels-
g Vertretung in allen Handelsformen.

o . - Key Account Betreuung, Vertriebsunterstiitzung auf
,Q{Wg der Flache, Vertriebstraining und Coaching

Umfangreiche Kenntnisse im Bereich des Category Management
(Beverages), die Vernetzung mit dem Handel und vertriebliche
Kompetenz. Das ist Liquid Ideas & Solutions!

Interessiert an einer Zusammenarbeit?
Nehmen sie jetzt Kontakt auf!

Soénke Mohr
(+49) 151 15775061
Info@liquid-ideas.de
www.liquid-ideas.de

Mehr Informationen unter www.liquid-ideas.de



